
MCBAIC
PROGRAMME D’ACCELERATION ET 
DE SOUTIEN AUX ACTIVITES DE 
CENTRE-BOURG



AUXILIA 

Depuis 2001, Auxilia accompagne prioritairement les petites et moyennes villes dans la redéfinition de leurs politiques
publiques en matière d’aménagement, de développement économique, de mobilité, de transition énergétique et de
transition alimentaire à l’aune des mutations économiques, sociales, sociétales et écologiques.

Auxilia met à disposition des collectivités sa connaissance des politiques publiques, de l’innovation territoriale, des
montages financiers et juridiques, son décryptage des mutations sociétales, sa maîtrise des nouveaux usages, ses
méthodes de concertation, de mobilisation et de prospective.

• 21 ans d’accompagnement stratégique et opérationnel au service du développement durable
• 50 experts des mutations écologiques et sociales à l’œuvre
• 5 agences : Paris, Nantes, Lyon, Bordeaux, Vannes
• 600 clients publics (collectivités, institutions) comme privés

LES EXPERTISES



2018

2019

Renouvellement de la 
convention BDT pour ACV

Renouvellement du 
partenariat leboncoin

2020

2021

Création de MCVAIC

Lancement de la 1ère

expérimentation en 
Novembre à Chaumont

Partenariat avec la BDT

Partenariat avec leboncoin
10 éditions réalisées

Convention BDT pour PDV

6 éditions MCBAIC

11 éditions MCVAIC réalisées 
entre 2020 et 2021

Mon Centre-Bourg a un Incroyable Commerce (MCBAIC) sont des programmes créés par Auxilia
pour accompagner la revitalisation des centres-villes. Destinés respectivement aux communes
Petites Villes de Demain, ils sont organisés en partenariat avec la Banque des Territoires et
leboncoin depuis 2019.

2022
Poursuite des partenariats 

BDT et LBC 

20 éditions MCBAIC

10 éditions MCVAIC

2023
Poursuite des 

partenariats 
BDT et LBC 

30 MCBAIC 
10 MCVAIC
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Créer un évènement en centre-ville 
Mise en valeur des commerces et
la ville, notamment grâce à une
couverture médiatique régionale.

Pallier la vacance commerciale 
Amener des porteurs de projet en centre-
ville en les faisant intégrer les locaux
vacants durant le marathon créatif de
36h.

Attirer les porteurs de projets 
en centre-ville 
Apporter un service inédit au créateur et
leur permettre de gagner des prix pour
encourager leur installation.

Fédérer les acteurs du commerce 
local 
Réunir les forces vives des territoires
autour d’une thématique stratégique, celle
de la pérennité du commerce de centre-
ville.

Rendre les administrés 
consom’acteurs
Notre programme implique directement le
consommateur, en le rendant acteur de
son commerce local

Soutenir la relance des 
activités en centre-ville
Les commerçants ayant souffert de la
crise auront l’occasion de réinterroger
leurs pratiques et d’adapter leurs offres
aux changements de comportement des
consommateurs.

LES OBJECTIFS



Mon Centre-Bourg a un Incroyable Commerce est un programme complet organisé sur
plusieurs mois. Le programme est divisé en 4 étapes clés dont un temps fort : le concours
des 36h.

1 2 3 4
MOBILISER LES FORCES VIVES 

DU TERRITOIRE ET ATTIRER 
LES CANDIDATS

ENRICHIR LES PROJETS ET 
ACTIVITES NOUVELLES

MISE EN VALEUR DE LA VILLE 
AU NIVEAU NATIONAL

ACCOMPAGNER LES PROJETS 
APRES CONCOURS

Réunion de lancement (M-6 
à M-2)

Conférence de presse (M-1)

La Ville, les acteurs
économiques locaux et
MCBAIC s’unissent en amont
pour mobiliser les
participants du concours.

Une enquête de
consommation est lancée.

Concours MCBAIC des 36h, 
grand temps fort du 

programme

Les porteurs de projet vivent
un marathon créatif dédié
aux activités de centre-ville
(commerce, service,
artisanat).

En équipe, ils travaillent sur
leur business plan et tentent
de gagner des prix offerts par
la ville et les partenaires.

Revivre (M+6)

Retour de l’équipe MCBAIC
pendant une journée en
centre-ville pour découvrir
les nouvelles boutiques.

Une communication vidéo est
prévue.

Finale nationale

A la fin de l’année, les
lauréats de chaque ville sont
invités à participer à la finale
nationale MCBAIC pour faire
rayonner leur projet et leur
ville au niveau national.

4 PHASES
5



ZOOM SUR LE MARATHON 
CRÉATIF DE 36H

MCBAIC
13 & 14 
Octobre

2023 



6 à 12 équipes  
challengent leur projet dans plusieurs locaux vacants
du centre-ville mis à disposition par les propriétaires.
Les 36h se concluent par un jury composé des élus
et partenaires.

Le concours MCBAIC s’articule en :

3 demi-journées qui se décomposent en 
4 phases durant lesquelles les 
participants vont retravailler le business 
plan de chaque porteur de projet

Il ne s’agit pas d’un salon d’entreprise
mais d’un véritable hackathon durant
lequel les participants enrichissent leurs
projets en équipe.

Equipiers : Etudiant, Mission locale, Demandeur d’emploi

Porteur de projet, Commerçant, Artisan

Coachs : Expert en création d’entreprise, Commerçant

LE MARATHON CREATIF : LES PARTICIPANTS



1. Accélérer son projet

2. Intégrer le local vacant 

3. Bénéficier de conseils 
d’experts locaux 

Tester son projet en centre-ville en
bénéficiant de notre méthodologie unique
inspirée des startups les plus innovantes..

4. Remporter de nombreux prix 

5. Sensibiliser aux enjeux du 
numérique et aux nouvelles 
tendances de consommation

LE MARATHON CREATIF : LES INTERETS

qui correspond le mieux à son projet durant
le concours pour s’y projeter à court terme.

Elus, commerçants et artisans du centre-ville.

Mois de loyers, assurances, accompagnement,
dotations. Le prix du public est remis au projet
ayant obtenu le plus de votes sur les réseaux
sociaux par les habitants.

Démontrer la nécessité de se saisir des leviers
de croissance qu’offre le numérique et de
s’adapter aux attentes des consommateurs.
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16H30

18H 10H45

8h - Accueil café
8h30 - Lancement
9h – Pitch des participants 
9h15 – Constitution des équipes
9h45 - Point coach & installation des 
équipes

VIABILITE 
ECONOMIQUE

19h30

8H

8H

13H

OPPORTUNITE
11H30 – Enquête
terrain

ADAPTABILITE

NOTORIETE

8h - Accueil café
8h30 - Programme de la matinée
8h45 - Café du commerce
9h - Point coach & installation des équipes

14h - Lancement
14h15 - Tombola créative
14h45 - Point coachs & Installation des équipes
15h – vidéo du prix du public

Jury Final

REPRISE

Dej
Pré-jury

14H

15H

10H

12h30

9h15

LANCEMENT JOUR 1 LANCEMENT JOUR 2

Remise des prix

LES 36H

JOUR 1 JOUR 2 

INSCRIPTION : https://mcbaic-saint-satur.eventbrite.fr
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LA REMISE DES PRIX

Les prix facilitent l’installation des participants et la pérennisation de leur activité en centre-ville. Ces prix peuvent
prendre différentes formes. Ils suivent le podium 1er, 2ème, 3ème mais aussi :
• Le prix du public est remis via des votes en ligne ;
• Des prix « coup de cœur », Innovation, ESS etc. peuvent être décernés.

Une seule condition est nécessaire pour que le porteur de projet puisse en bénéficier : s’installer dans le périmètre délimité par
la Ville (généralement le centre-ville).
Une exception peut être appliquée pour les prix à réaliser avant installation (exemple : réalisation d’un prévisionnel, heure de conseils à la création)

LA FORME DES DÉLIBÉRATIONS

Les participants ont quelques minutes pour présenter le
travail des 36h du marathon créatif. Les membres du
jury (composé en amont par la Ville) auront une grille
de notation et des critères précis à évaluer. Un temps
de délibération est ensuite prévu.

Le règlement du marathon créatif de 36h est
accessible sur notre site internet.

https://incroyablecentrebourg.fr/wp-content/uploads/2021/02/MCBAIC-Reglement.pdf
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L’enquête de consommation est ouverte à tous les habitants de la ville et des environs pour connaître leurs besoins et
habitudes concernant les commerces de centre-ville. Elle permet de :

ENQUETE DE CONSOMMATION

• Faire émerger les tendances de consommation ;
• Sensibiliser le public à l’existence du concours ;
• Les intégrer à la vie en centre-ville en étant dans le pré-jury ;

Lien de l’enquête de consommation : https://sphinxdeclic.com/d/s/wqfjcx

Lien de l’autodiagnostic ICI

« Etes-vous un Incroyable Commerçant ? »
Cet autodiagnostic permet de vérifier si l’activité du commerçant est adaptée aux mutations qui viennent percuter le
commerce de centre-ville. Il est totalement gratuit et anonyme.

Selon le résultat, le commerçant saura quel rôle (coach, porteur, équipier) il pourra adopter durant le concours.

AUTODIAGNOSTIC

• Un questionnaire en ligne ;
• 20 questions sur l’adaptabilité du commerçant aux mutations ;
• 4 profils de commerçants ;
• Des préconisations pour se challenger soi et son activité

OUTILS EN AMONT

https://sphinxdeclic.com/d/s/wqfjcx
https://incroyablecentrebourg.fr/qsm_quiz/auto-diagnostic/
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GUIDE DU PARTICIPANT

• Un livret au format A3 de 40 pages est donné à chaque participant. Il reprend
l’ensemble des étapes d’un business plan de manière pédagogique et ludique.
Tout porteur de projet peut se l’approprier, quel que soit le stade de maturité de
son projet ;

• Divisé en 4 sections + les parties dédiées à l’entrainement au pitch ;

• Le Guide du participant est destiné à être concerné par le porteur qui pourra
poursuivre l’enrichissement de son projet après concours (voire même l’utiliser
dans le développement d’une nouvelle activité après installation).

OUTILS PENDANT LES 36H
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• Un outil pour trouver des axes de différenciation de son activité 
• Permet de réaliser rapidement une veille sur l’existant dans le domaine de

l’innovation
• Plus d’une centaines d’items : outils marketing, modèles économiques, 

technologies, tendances, etc.

DICTIONNAIRE DE L’INNOVATION

Notre propre canvas

• Fil rouge de notre méthodologie, il permet à tous les créateurs de construire
un business plan en tenant compte des évolutions des modes de
consommation.

• 3 nouvelles cases à compléter pour construire un projet innovant, durable et
inclusif !

INCROYABLE CANVAS 

EN LIBRE ACCES ICIOUTILS APRES LES 36H

https://moncommerce-centreville.com/nos-outils/
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PLAYLIST DES VIDEOS 
DU PRIX DU PUBLIC – SAINT-SEVER 2021

LES EDITIONS PRECEDENTES

VIDÉO DE PRESENTATION DU 
DISPOSITIF 

https://www.facebook.com/watch/104643158287601/421569419652144/
https://www.facebook.com/watch/104643158287601/421569419652144/
https://www.youtube.com/watch?v=UlViVNMTx6s&t=19s
https://youtube.com/playlist?list=PLK4BOis52Zr8xz70ui0SORWzEIscX4tUf
https://www.facebook.com/watch/?v=437079974439039


LES CHIFFRES - MCVAIC
LES CHIFFRES MCBAIC 2021-2022

En 2019, environ 60% des projets participant 

ont ouvert leurs portes suite au marathon 

créatif.

Parmi eux, plus de 80% sont toujours ouverts 

3 ans après. 
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SOUTENIR MCBAIC
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SOUTENIR LE PROGRAMME

En participant à MCBAIC, vous encouragez une démarche engagée
au service du commerce et de l’entrepreneuriat de centre-ville.
Votre mobilisation accompagne l’essor du dynamisme local et la
reconnaissance de ses réseaux d’accompagnement à travers une
fédération unique d’acteurs. En s’engageant dans cette action, vous
devenez le partenaire de la première heure d’un programme
d’envergure régionale.

Ce programme est une occasion unique d’aller à la rencontre d’un
vivier de futurs collaborateurs, de s’ouvrir à la co-construction et de
soutenir un évènement local.

Nous vous assurons une visibilité auprès de toutes les parties
prenantes :
• sur nos supports de communication ;
• lors de l’événement ;
• dans les publications presse.
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SOUTENIR LE PROGRAMME

DOTATION FINANCIERE DOTATION EN 
ACCOMPAGNEMENT

DOTATIONS DIVERSESDOTATION EN 
VISIBILITE

• Remise d’une aide financière

• Cofinancer le programme

• Participation au loyer de la 
boutique commerciale

• Réduction de frais 
professionnels (banque, 
assurance etc.)

• Contribuer au financement 
de l’opération.

• Un temps de formation

• Une aide à la rédaction d’un 
business plan

• Du conseil durant une 
période donnée

• La réalisation d’un site 
internet

• Accompagnement dans 
l’aménagement de la vitrine 
et de la boutique

• Publicité sur les réseaux 
sociaux et les médias 

Tout autre prix peut être 
envisagé dès l’instant où il va 
dans le sens de l’installation ou 
de la pérennisation de l’activité 
en centre-ville. 

Il est possible de soutenir le programme de différentes façons :
• Donner du temps en étant coach durant le marathon créatif
• Aider à l’identification des porteurs de projet et leur sensibilisation au marathon créatif
• Apporter de la visibilité au programme
• Remettre une dotation qui sera offerte à un ou plusieurs lauréats au moment du jury final
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EXEMPLE DE MASEVAUX

10 PROJETS

70 PARTICIPANTS

20
PARTENAIRES

13 PRIX 

A GAGNER
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EXEMPLE DE MASEVAUX

• La CCVDS a offert 6 mois de loyer au lauréat et 2000 € de lots pour les second et troisième lauréats 

• La Ville de Masevaux a offert au total 3 500 € de lots pour les 1er, 2ème et 3ème lauréats 

• La CMA a offert un accompagnement d’une valeur de 2000 €; 

• La CCI a offert un accompagnement d’une valeur de 1 120 €; 

• Le Crédit Mutuel a offert une dotation de 1 000 €; 

• Le CIC a offert des tarifs préférentiels pour toute ouverture de compte professionnel;

• CEG a offert un pack création d’une valeur de 1 200 €

• STARK Immobilier a offert une vidéo de présentation d’un commerce;
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A VOUS LA PAROLE !

➢ QUI ETES-VOUS EN QUELQUES MOTS ?

➢ AVEZ-VOUS DES QUESTIONS SUR LE PROGRAMME ?

➢ DES PREMIÈRES IDÉES A PARTAGER ?



CREDITS: This presentation template was 
created by Slidesgo, including icons by 
Flaticon, and infographics & images by Freepik. 

CONTACTS

Pauline Longuet - Auxilia Conseil
Mail : pauline.longuet@auxilia-conseil.com
Tel. : 06.75.56.43.71

Anthony PUPPO – Auxilia Conseil
Mail : anthony.puppo@auxilia-conseil.com
Tel : 06 21 53 77 45 

http://bit.ly/2Tynxth
http://bit.ly/2TyoMsr
http://bit.ly/2TtBDfr
mailto:pauline.longuet@auxilia-conseil.com
mailto:anthony.puppo@auxilia-conseil.com

